Application : Assurance prospection

	La société Bolten fabrique des produits laitiers et des fromages. Elle s’est diversifiée dans le surgelé depuis 5 ans.
 Son chiffre d’affaires export représente 30 millions d’euros sur un total de 140 millions. Après un fort développement sur l’Europe, le Directeur général souhaite orienter ses efforts vers l’Asie du sud-est. Il vise plus particulièrement Singapour, la Malaisie et le Japon.
 Il demande une assurance prospection pour 4 ans et un budget annuel pour la première année de 100 000 € pour un chiffre d’affaires espéré d 200 000 €.
 En réalité, les dépenses réelles ont atteint 80 000 € pour un chiffre d’affaires de 160 000 €.On dispose du budget garanti, du budget réel et des chiffres d’affaires réels des trois années suivantes :


Valeurs en milliers d’euros

	Années
	Budget prévisionnel garanti
	Budget réel
	Chiffre d’affaires réel

	1ère année
	100
	80
	160

	2ème année
	120
	140
	300

	3ème année
	80
	70
	400

	4ème année
	50
	60
	460


	A partir de la cinquième année, les dépenses de prospection ne sont plus prises en charge par la police d’assurance-prospection. Le CA atteint successivement 500 (5ème année), puis 600, 700, 800, 1000 (la dernière année).
la COFACE retient une quotité de 80%.le taux ‘amortissement est fixé à 7% et la prime à 3%.

Travail à faire :
1/A partir des informations sur Bolten, l’entreprise est-elle éligible à l’assurance prospection. A –t-elle la possibilité de demander une avance de trésorerie, une liquidation partielle en cours d’exercice ?

2/présentez le tableau de l’AP des neuf années et commentez.la société Bolten n’a pas demandé de liquidation partielle au cours de la période de prospection


	Poste
	A
	B
	C=min(a ;b)
	D
	E=7%xd
	F=d-e
	G=fx80%
	H=3%xa

	Période de garantie
	Budget garanti
	Budget réel
	Dépense prise en compte
	CA réels
	Amt
	Solde
	Reversements
	Primes 3%

	1ère année
	100
	80
	80
	160
	160x7%

=11.2
	80-11.2=

68.8
	68.8x80%=55.04
	100x3

=3

	2ème année
	120
	140
	120
	300
	21
	99
	79.2
	3.6

	3ème 

Année
	80
	70
	70
	400
	28
	42
	33
	2.4

	4ème année
	50
	60
	50
	460
	32.20
	17.80
	14.24
	1.5



	Totaux
	350
	350
	320
	1320
	92.4
	
	182.44
	10.5

	Période d’amortissement complémentaire
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1ère année
	
	
	
	500
	35
	
	-35
	

	2ème année
	
	
	
	600
	42
	
	-42
	

	3ème 

Année
	
	
	
	700
	49
	
	-49
	

	4ème année
	
	
	
	800
	56
	
	-56
	

	5ème
Année
	
	
	
	1000
	70
	
	-0.44
	

	Totaux
	
	
	
	3600
	252
	
	-182.44
	


	Corrigé Société Bolten


1/Justification de l’Assurance prospectionCompte tenu de son CA global de 140 millions, cette entreprise est éligible à l’assurance prospection. Elle ne peut demander une avance de trésorerie (réservée aux TPE) mais elle pourrait solliciter des avances en cours d’exercice sous forme d’indemnités provisionnelle.

	Poste
	A
	B
	C=min(a ;b)
	D
	E=7%xd
	F=c-e
	G=fx80%
	H=3%xa

	Période de garantie
	Budget garanti
	Budget réel
	Dépense prise en compte
	CA réels
	Amt
	Solde
	Reversements
	Primes de 3%

	1ère année
	100
	80
	80
	160
	160x7%

=11.2
	80-11.2=

68.8
	68.8x80%=55.04
	100x3
=3

	2ème année
	120
	140
	120
	300
	21
	99
	79.2
	3.6

	3ème 
Année
	80
	70
	70
	400
	28
	42
	33
	2.4

	4ème année
	50
	60
	50
	460
	32.20
	17.80
	14.24
	1.5


	Totaux
	350
	350
	320
	1320
	92.4
	
	182.44
	10.5

	Période d’amortissement complémentaire
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1ère année
	
	
	
	500
	35
	
	-35
	

	2ème année
	
	
	
	600
	42
	
	-42
	

	3ème année
	
	
	
	700
	49
	
	-49
	

	4ème année
	
	
	
	800
	56
	
	-56
	

	5èmeAnnée
	
	
	
	1000
	70
	
	-0.44
	

	Totaux
	
	
	
	3600
	252
	
	-182.44
	


 *plafonnement des reversements (182.44-35-42-49-56)=0.44
Taux d’amortissement 7%

Quotité 80% dans le cadre de cap export

On constate que<l’assuré a été capable de générer un Ca suffisant pour rembourser intégralement les indemnités provisionnelles. C’est une réussite

La société ACP vend des calissons d’Aix. Elle souhaite prospecter le marché Coréen et fait appel à la coface pour mettre en place une assurance prospection. Elle communique les éléments suivants :
Période de garantie :1 an / Période d’amortissement :2 ans

Budget de prospection garanti par contrat

Quotité garantie :65%

	Années
	Dépenses de prospection
	Chiffre d’affaires

	1
	11000
	50000

	2
	
	55000

	3
	
	65000


Complétez le tableau assurance prospection COFACE
	Poste
	A
	B
	C
	D
	E=7%xD
	F=C-E
	G=fxquotité
Fx65%
	H=2%xa

	Période de garantie
	Budget garanti
	Dépenses réelles
	Dépense prise en compte
	CA réels
recettes
	Amt 7%
	Solde
indemnisable
	Indemnités de reversement
	Primes de 2%

	1ère année
	10000
	11000
	
	50000
	
	
	
	10000x2%=200

	Totaux
	
	
	
	50000
	
	
	
	200

	Période d’amortissement complémentaire
	
	
	
	
	

	2ème année
	
	
	
	55000
	
	
	
	

	3ème 

Année
	
	
	
	65000
	
	
	
	

	Bilan fin période Amt
	
	
	
	
	
	
	
	

	Bilan final
	
	
	
	
	
	
	
	


Corrigé

	Poste
	A
	B
	C
	D
	E=7%xD
	F=C-E
	G=fxquotité

Fx65%
	H=2%xa

	Période de garantie
	Budget garanti
	Dépenses réelles
	Dépense prise en compte
	CA réels
recettes
	Amt 7%
	Solde
indemnisable
	Indemnités de reversement
	Primes de 2%

	1ère année
	10000
	11000
	10000
	50000
	7% X 50000 =

3500
	10000-3500=
6500
	6500x65%=
4225
	10000x2%=200

	Totaux
	
	
	
	50000
	3500
	6500
	4225
	200

	Période d’amortissement complémentaire
	
	
	
	
	

	2ème année
	
	
	
	55000
	55000x7%=3850
	
	-3800
	

	3ème 

Année
	
	
	
	65000
	65000x7%=4550
	
	-375
	

	Totaux
	
	
	
	120000
	8400
	
	-4225
	

	Bilan final
	
	
	
	
	
	
	0
	


